
PROSPECTER, FIDÉLISER PROSPECTER, FIDÉLISER (VESOUL)(VESOUL)

Référence : COM2_DT70

Thématique : Formation-Communication et commercial

OBJECTIF 

Prospecter efficacement et devenez persuasif.
Conquérir de nouveaux clients
Fidéliser vos clients existants

PROGRAMME PROGRAMME 

Utiliser les outils de prospection
Mettre en place un tableau de bord et une démarche de fidélisation.
Suivi de relance et de performances.

 
 

DATES :

 Mardi 2 juin et mercredi 10 juin 2020

Réservez dès maintenant votre place

Pour connaître le tarif de cette formation, veuillez nous contacter directement au 03 84 75 63
34.

Notre organisme a reçu la certification Cequaform pour la qualité de ses formations.

Délivré par:
70 - Vesoul : 2 Rue du Dr Jean-Georges Girard - 70000 VESOUL

Prochaine session en cours de programmation. Vous pouvez dès à présent nous faire part de
votre intérêt en cliquant sur “Être rappelé pour en savoir plus” depuis la page descriptive de
l'offre sur votre plateforme.

Horaires : 
9h à 12h et de 13h à 17h

Tarifs:
Tout public - contact
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