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Référence : TEPE

Thématique : Formations diplômantes

 Objectif 
Un guidage efficace pour conforter votre entreprise.Un guidage efficace pour conforter votre entreprise.
Un outil essentiel pour déployer votre stratégie de développement ou de pérénnisation.Un outil essentiel pour déployer votre stratégie de développement ou de pérénnisation.

 Public 

Chef d'entreprise, conjoint, créateur/repreneur d'entreprise, demandeur d'emploi, salarié.

 Programmme

Formation/action composée de 8 modules
 
1- Management de projet

Comment piloter mon projet ?
Objectif
 : Savoir s’organiser pour concevoir, planifier, coordonner, piloter et communiquer sur mon
projet.
.
2 - GRH - management

Comment améliorer les compétences utiles à mon projet ?
Objectif
 : Savoir identifier, évaluer et mobiliser les compétences utiles à mon projet et définir un plan
d’amélioration.

 
3 - Développement personnel

Mes qualités et motivations pour développer mon projet.
Objectif
 : Mieux se connaître pour établir des relations efficaces et constructives // Savoir se positionner
selon les personnes et les situations et adapter son comportement.

 
4 - Gestion

Positionner mon projet dans la dimension économique de l’entreprise.
Objectif
 : Savoir construire et gérer le budget du projet, le rapprocher de la comptabilité de
l’entreprise, trouver des sources de financement complémentaires.

 
5 - Marketing communication

Mettre en valeur, communiquer sur les atouts de mon projet/produit/entreprise.
Objectif
 : Adapter mon projet au marché en appliquant des méthodes de communication et des outils marketing
adaptés et en conjuguant le marketing et le commercial.
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Délivré par:

 
6- Analyse de rentabilité

Comment évaluer un coût pour prendre une bonne décision ?
Objectif
 : Intégrer des éléments de calculs pour connaître mes marges de manœuvre, prendre la bonne
décision et mettre en œuvre des outils de contrôle.

 
7 - Commercial

Comment organiser et développer mes ventes ?
Objectif
 : Découvrir des outils simples et pratiques pour réussir mes ventes et optimiser ma relation
client.

 
8- Agir Développeur

Objectif
 : Acquérir et mettre en œuvre des méthodologies structurantes permettant de gérer les
actions et compétences nécessaires à la conduite de mon projet.
 

 Prérequis et niveau de connaissance préalable 

-

 Lieux et dates 

-

 Moyens pédagogiques et techniques d'encadrements 

-

 Suivi et évaluation de l'action de formation 

-

 Coût de la formation 

 
►
voir les conditions générales de vente.
Ces coûts peuvent être pris en charge par les financeurs de la formation et/ou par votre
Compte Personnel de Formation.  Des offres promotionnelles peuvent vous êtes proposées par
nos services, sous certaines conditions.

Votre conseiller Chambre de métiers vous aide dans vos démarches et vous accompagne dans
le montage du dossier de prise en charge de la formation. 
Renseignez-vous en cliquant sur « Être rappelé » en bas de la fiche.

 Réservez dès maintenant votre place 

Attention, les places à nos formations sont limitées. Si cette formation vous intéresse, réservez
votre place directement en ligne ci-dessous.

Chambre de Métiers et de l’Artisanat Région Bourgogne Franche ComtéChambre de Métiers et de l’Artisanat Région Bourgogne Franche Comté
N°SIRET : 130 026 073 00010
N° déclaration d’activité formation : 27 39 01242 39 
(cet enregistrement ne vaut pas agrément de l’État)

www.artisanat-bfc.fr | VOTRE CMA DISPONIBLE QUAND VOUS L'ÊTES ! 2/3

https://www.artisanat-bfc.fr/article/nos-cgu-et-cgv-1


Délivré par:
89 - CMA Formation Auxerre : Délégation de l'Yonne 56-58 rue du Moulin du Président - BP
337 - 89005 AUXERRE Cedex
21 - CMA Formation Dijon : Délégation Côte-d'Or 65-69 rue Daubenton - BP 37451 - 21074
DIJON Cedex
71 - CMA Formation Chalon-sur-Saône : Délégation de Saône-et-Loire - Centre d’affaires du
Pont Jean Richard - 1 avenue de Verdun - 71103 CHALON S/S Cedex

Prochaine session en cours de programmation. Vous pouvez dès à présent nous faire part de
votre intérêt en cliquant sur “Être rappelé pour en savoir plus” depuis la page descriptive de
l'offre sur votre plateforme.

Tarifs:
Tout public - contact

www.artisanat-bfc.fr | VOTRE CMA DISPONIBLE QUAND VOUS L'ÊTES ! 3/3


	TEPE - Titre professionnel Entrepreneur de Petite Entreprise
	Référence : TEPE
	Thématique : Formations diplômantes
	Objectif
	Public

	Programmme   Formation/action composée de 8 modules
	1- Management de projet

	Comment piloter mon projet ?
	.
	2 - GRH - management

	Comment améliorer les compétences utiles à mon projet ?
	3 - Développement personnel

	Mes qualités et motivations pour développer mon projet.
	4 - Gestion

	Positionner mon projet dans la dimension économique de l’entreprise.
	5 - Marketing communication

	Mettre en valeur, communiquer sur les atouts de mon projet/produit/entreprise.
	6- Analyse de rentabilité

	Comment évaluer un coût pour prendre une bonne décision ?
	7 - Commercial

	Comment organiser et développer mes ventes ?
	8- Agir Développeur
	Prérequis et niveau de connaissance préalable
	Lieux et dates
	Moyens pédagogiques et techniques d'encadrements
	Suivi et évaluation de l'action de formation
	Coût de la formation
	Réservez dès maintenant votre place

	Délivré par:
	Tarifs:


